
①限界利益（分析シート：③）

「限界利益」＝「売上高」－「変動費」

固定費は売上に係わらず、費用として出ていく
固定費をカバーできる売上が、いくらであるかを知る必要がある

売上高 変動費 → 売上に応じて掛かる経費
材料費･外注費･荷造運賃･販売手数
料等

固定費 → 売上に関係なく掛かる経費限界利益
人件費･家賃･減価償却費等
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